
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PETIT DÉJEUNER-DÉBAT DU 14/11/2019 

COMMENT UTILISER LE DIGITAL                                      
POUR PROSPECTER EFFICACEMENT ? 
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Offre digitale de la CCI Paris Ile-de-France, les digiteurs proposent des outils, des 

méthodes, un réseau, une démarche globale pour optimiser la transformation digitale des 

entreprises, grâce à une plate-forme web interactive lesdigiteurs.fr et à des centres de 

démonstration, de sensibilisation et de formation pour les professionnels (Showroom / 

Openspot les digiteurs). 

 

 

Un showroom régional 

Le Showroom est un lieu de conférences, de démonstrations et de formations dédié à tous 

les entrepreneurs qui souhaitent appréhender les bénéfices du numérique pour développer 

leur activité. Parmi les thématiques abordées : e-creation, e-commerce, marketing digital, 

dématérialisation, réseaux sociaux, mobilité et transition numérique de l'entreprise 

 

Des                      dans chaque CCI francilienne 

Ces espaces dédiés au développement de votre entreprise proposent : des espaces de 

coworking, des espaces de travail individuels, un showroom numérique et des salles de 

réunion. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://lesdigiteurs.fr/


 

 

 

 

Etienne ALCOUFFE 
 
CEO 

Junto 

 
 
 

etienne@junto.fr  

 

 

Etienne est tombé dans l’acquisition il y a maintenant près de 10 ans. Après avoir monté 

plusieurs sites de commerce et de service, il s’est rapidement rendu compte de 

l’importance de l’acquisition d’une audience et de sa monétisation. Sa passion pour 

l’acquisition le pousse à rejoindre une agence spécialisée Adwords et Facebook Ads ce 

qui lui permet de gérer des investissements publicitaires de plusieurs millions d’euros 

sur ces leviers. Il y a près de 3 ans, Etienne fonde Junto pour aider les entrepreneurs 

ambitieux qui font face à ces questions à rapidement développer leur acquisition en 

ligne.  

 

 

Le cabinet de conseil Junto développe une stratégie globale visant à accompagner au 

mieux ses clients. Pour accroître leur visibilité en ligne, plusieurs leviers sont activés 

(réseau d’influence, linkbuilding SEO) avec profit et sur la durée. C’est en comprenant 

les besoins et les objectifs de chacun de ses clients que Junto peut ensuite mettre en 

place une approche sur mesure en matière de publicité en ligne.  

https://junto.fr/  
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Christian BERNARD 
 
CEO 

Neoptimal 

 
 

 
ugo.malavard@neoptimal.com 

 

 

Christian Bernard, cofondateur de Neoptimal, est un expert en efficacité commerciale 

B2B. Il a pendant 15 ans conçu et déployé des processus et méthodes marketing et 

commerciales évoluées au sein de grandes entreprises à travers l'Europe et de PME/ETI. 

Il était précédemment CEO pour l’Europe de Bulldog Solutions, pionnier américain du 

marketing digital. 

 

 

 

Neoptimal est l'agence pionnière de la prospection digitale, nous accélérons le 

développement commercial des PME et ETI B2B, en exploitant pleinement le potentiel 

d'internet et des technologies associées. 

www.neoptimal.com  
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Armand GILLY 
 
Cofondateur et Directeur du Développement 

Ealico 

 
 

 

armand.gilly@ealico.com 

 

 

Armand Gilly (30 ans) est le cofondateur et directeur du développement de la société 

Ealico. Il supervise notamment le marketing et la prospection commerciale. Originaire 

d’Aix-en-Provence, il est diplômé des Arts et Métiers, de Centrale Paris et de l’Essec. 

Après avoir travaillé en tant qu’ingénieur travaux, il crée Ealico en 2016 avec 2 associés 

pour simplifier la gestion des inspections des équipements et installations. Aujourd’hui 

la solution est implantée sur de grands sites industriels tels que ceux de Sanofi, Varo 

Energy ou encore Rockwool.   

  

 

 

Lancé en mars 2016 par Anthony Martinez, Valentin Fournier et Armand Gilly, Ealico 

réinvente et simplifie la manière de suivre les inspections et la conformité de tout type 

d’établissement. Simple, efficace et automatisée, la solution Ealico permet aux 

responsables de gérer facilement l’ensemble de leurs contrôles réglementaires et aux 

dirigeants d’obtenir une vision claire de l’état de conformité de leur parc. 

 

La société ambitionne de devenir la référence en matière de gestion des contrôles et des 

inspections grâce à une solution digitale métier collaborative et intuitive. Elle travaille 

pour de grands groupes industriels tels que Sanofi, Edf, ou Fayat et souhaite rapidement 

se développer dans de nouveaux secteurs d’activité. 

https://ealico.com/fr/  
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Grace MALANDA 
 
Ambassadrice Facebook  

#shemeansbusiness 

 
 
 
 

 

grace@elleselance.com  

 

 

Coach, consultante et formatrice en stratégie digitale, Grace MALANDA aide les TPE et 

PME à développer leur présence en ligne grâce à la production de contenu de qualité. Et 

ainsi, attirer des prospects qualifiés, les convertir en client et les fidéliser. 

Diplômée d'un Master en web-marketing, Grace fait ses premières armes au sein de 

grandes entreprises françaises dans le domaine de l'assurance puis de l’énergie. 

Peu de temps après, elle crée "elleselance.com" : une plateforme d'e-learning dédiée 

à l'entrepreneuriat féminin et à la communication digitale. 

 

Forte de cette expérience, Grace anime des formations auprès de divers organismes tels 

que DEMOS, Les Digiteurs et le réseau PLATO. Sa mission : aider les entreprises à 

devenir actrice de leur transition digitale !  
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Benoit MARCELLIN 
 
DG adjoint en charge des opérations  

Nomination 

 

 
 

bolla@nomination.fr  

 

 

Après ses études à l'EDHEC, il exerce pendant près de 10 ans comme consultant CRM, 

sur des sujets d'efficacité commerciale et de programme relationnel. Par la suite et 

durant 4 ans il se positionnera sur des postes opérationnels dans l'univers de l'assurance. 

En 2014, il intègre Nomination pour accompagner le développement de l'entreprise, 

acteur spécialisé de la data B2B. 

 

Il est désormais directeur général adjoint en charge des opérations de Nomination. 

  

 

 

 

Nomination fournit des solutions d’efficacité commerciale et marketing qui permettent 

aux entreprises d'atteindre jusqu'à 30% de performances additionnelles. Depuis plus de 

17 ans, nous collectons et surveillons le parcours détaillé de 250 000 décideurs pour 

produire des signaux d’affaires et aider nos clients à détecter des opportunités 

qualifiées.    

https://www.nomination.fr/  
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Florian POUVREAU 
 
CEO, Expert Marketing Digital 

LinkedGuru 

 
 

 
 

fpo@florianpouvreau.com  

 

 

Florian Pouvreau est coach et consultant en acquisition de clients B2B sur internet. C'est 

à 12 ans qu'il crée son premier site internet et à 16 ans il gagnait sa vie sur internet en 

vendant des opportunités commerciales générées via ses blogs. Il fondera deux cabinets 

de conseils en stratégie digitale et inbound marketing, un généraliste (Markentive) et un 

spécialisé dans l'influence des laboratoires pharmaceutiques (1FLUENCE DIGITALE). 

Aujourd'hui, Florian accompagne les entrepreneurs et les startups dans la définition et 

le déploiement de stratégie d'acquisition de clients B2B automatisées à travers deux 

sociétés FPO (Programme d'accélération digitale : Clients Illimités) et LinkedGuru, 

agence spécialisée en prospection B2B sur Linkedin. 

 

 

 

LinkedGuru est une agence de Marketing B2B Linkedin qui accompagne les entreprises 

BtoB dans leur acquisition de clients sur Linkedin à travers une méthodologie unique 

(V.A.C). Nous proposons un programme d'accompagnement de 60 jours alternant 

formation vidéo, accompagnement personnalisé, coachings de groupe et beaucoup de 

phases pratiques jusqu'à trouver la formule idéale pour acquérir des clients sur Linkedin. 

 

https://www.linkedin.com/in/plusdeclients/ 
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Au plaisir de vous retrouver lors de nos prochaines rencontres sur  

la digitalisation des entreprises ! 

 

 

 

http://www.medef-idf.fr/agenda/  

http://www.lesdigiteurs.fr/ 
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